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Azur Technology: 15¢€ anniversaire et un
chiffre d'affaires de 5 millions d'euros

Arur Techno

gy, 1

02/2011
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Lyon, le 17 février 2011 — Azur Technelogy, éditeur et intégrateur de
solutions de dématérialisation des documents et d'automatisation des
processus métiers annonce un chiffre d'affaires de 5 millions* d'euros
pour son exercice 2010 clos le 31 décembre dernier. Un chiffre d'affaires
en légére hausse par rapport a l'exercice précédent qui avait atteint 4,9
millions d'euros. C
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= Al'aube de notre 15&me anniversaire, avec plus de 500 projets de
dématérialisation menés 3 hien pour plus de 150 clients, Azur Technology est
aujourd’hui un des acteurs reconnus du marché avec une offre globale s'appuyant
sur les 3 solutions complémentaires que sontla Lecture Automatique de
Documents, la gestion de contenu et 'automatisation des processus métiers. Malgré
le contre coup de la crise, le passage de notre chiffre d'affaires au-dessus de 13 barre
symbolique des 5 millions d'euros démantre |a peftinence de notre stratégie =,
indique Jean-Louis Sadokh, PDG d'Azur Technology.

« Fort de nos importants investissements en 2010, tant au niveau de nos produits
que I'amélioration de notre service client, nous sommes confiants et optimistes pour
2011=, poursuit Jean-Louis Sadokh.

2010 : une année d'investissements et de stabilisation

L'année 2010 qui a donné lieu 3 de nombreux investissements, avec notamment
20% du chiffre d*affaires consacré a la Recherche et au Développement, a été riche
en événements :

- La création de nouvelles offres de services clients : senvice a la carte, contrat de
maintenance applicative, formation inter-entreprises ...

-Une intense activité de développement : capitalisation surles différents projets avec
la création de modéles pré-paramétrés pour Xpert.Capture et Xpert.lvy, et le
lancement du iMavigateur, un nouveau concept de porte-document numerique.

- Le renforcement de |a position de leader dans le secteur immohbilier : suite 3 de
nouveaux accords passés avec les acteurs majeurs des logiciels de gestion du
secteur immohbilier (AAREON France, ACG, SIGMA, SMEDA et SOPRA Group) pour la
fourniture de connecteurs avec ses applications de LAD ou de GED, Azur Technology
est aujourd’hui le N*1 en France des applications de dématérialisation pour ce
secteur et notamment dans I'immobilier social.
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- La signature d'un contrat de distribution avec Omicrone : pour la mise en place
d'une plateforme ASP & la Réunion.

- La signature de nouvelles références : De nombreux nouveaux projets signés et une
dizaine de nouveaux clients conquis, parmi lesquels : Groupama Protection
Juridique, Balitrand, Costamagna Distribution, Halpades, SIDR ...

- De nombreux investissements internes : formatiens et coaching, rationalisation des
méthodes de travail, mise en place d'outils d'amélioration de la productivité,
investissements matériels suite 3 'installation dans de nouveaux locau.

Ayec un chiffre d'affaires réparti entre 32% pour le senvice et 58% pour I"activité
logicielle (licences et maintenance), Azur Technology a conforté en 2010 son
positionnement d'éditeur de solutions de dématérialisation.

2011 : 15éme anniversaire, nouveaux produits et poursuite de la stratégie
de satisfaction client

Azur Technology aborde 'année 2011 avec confiance et entend poursuivre son
développement avec un plan d’'embauche pour renforcer notamment le service client.

2011 sera une année importante avecla sortie de 3 versions majeures pour la
gamme Xpertline :

- XpertECM 3.0 — offre GED : nouvelle version avec des évolutions en termes
d'architecture technique. Mais également en matiére d'ergonomie et de facilité de
mises en eeuvre avec le lancement d'une nouvelle génération d'interface pour
accéder plus simplement aux documents électroniques.

- Xpert.Capture 1.7 — offre LAD : nouvelle version avec llintégration de « modéles =
pré-parameétrés.

- Xpertlvy 4.2 — offre BPM : nouvelle version avec I'intégration de processus pré-
parametrés.

Entermes d'événements, I'année 2011 sera marqueée par le 15&me anniversaire et
la 10&me Conférence Utilisateurs. A cette occasion, Azur Technology récompensera
la fidélité de ses clients en leur offrant des points convertibles en chéques senvices.

Par ailleurs, Azur Technology sera présent pour la premiére fois 38 DOCUMATION, le
rendez-vous de la gestion du document et de l'information (23 et 24 mars 2011 -
CMIT Paris La Défense) et dévoilera & cette occasion un Livre Blanc intitulé « 10
recettes pour réussirvos projets de dématérialisation = s'appuyant sur les
témoignages de 10 clients et les conseils de 10 experts.

A propos d’Azur Technology www azurtechnology com

Editeur et intégrateur de solutions de dématérialisation des documents et
d'automatisation des processus métiers, Azur Technology propose depuis 15 ans
une offre compléte « clé en mains = 3 destination des entreprises couvrant tous les
bescins de capture, d'archivage, de restitution, de circulation des documents. Son
offre Xpert.Line, développée en partenariat avec Tl Informatique, s'articule autour de 3
solutions complémentaires : Xpert. Capture pour la Lecture Automatique de
Dacuments (LAD), Xpert. ECM pour la gestion de contenu d'entreprise (ECM) et son
archivage et Xpert.lvy pour la gestion des processus métiers (BPM).

Société du groupe Suisse Tl Informatique, Azur Technology bénéficie de la force d'un
groupe de plus de 200 spécialistes de l'informatique et de I'édition de logiciels. Azur
Technology, qui a son sigge a Dardilly (§9) et une agence a Paris, emplaie 40
personnes et a réalisé en 2010 un chiffre d'affaires de 5 millions d'euros.

Ses solutions sont utilisées par plus de 200 000 utilisateurs chez Adecco, Andros,
Aaon, Charles River Lahoratories, Europe Airpost, Gécina, Groupama protection
juridique, Haribo, Intersport, Lecasud (Centrale Leclerc Sud-Est), Leader Price,
Mutuelle Existence, Paris Habitat, Pluralis, OPD HLM des Hauts de Seine, Pouey
Internatienal, Relay, TravelHarizan, WVTB Bank ...
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